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	Седалище и адрес на управление

(съгласно съдебното решение)
	XXXXXXXXXXXX

	Място на извършване на инвестицията
	XXXXXXXXXXXX

	Телефон за контакти:

Факс:

E-mail:
	XXXXXXXXXXXX

	Данъчна регистрация
	НИК: XXXXXXXXXXXX

	Предмет на дейност
	Производство на селскостопанска продукция; съхраняване и обработка на селскостопанска продукция;търговска и външнотърговска дейност

	Собственик/управител на фирмата
	XXXXXXXXXXXX

	Брой на постоянно заетия персонал
	

	Стойност на дълготрайните материални активи (ДМА), съгласно данните от последния счетоводен баланс
	430 000 лв.

	Млад фермер, подкрепян по мярка 112 “Създаване на стопанства на млади фермери”
	Договор с РА №………………./…………….200…г

	Полупазарен стопанин, подкрепян по мярка 141”Подпомагате на полупазарни стопанства в процес на преструктуриране”
	Договор с РА №………………./…………….200…г
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I. Въведение
През последните години в българското земеделие бе постигнат значителен напредък с помощта на Европейските фондове. За да се реализира пълноценно българската селскостопанска продукция, следва да бъдат създадени модерни Плодохранилища , които да гарантират постоянно качество в съответствие с европейските стандарти . Това е основна цел на настоящия проект.
А. Кратко описание на проекта

Настоящият проект е за  изграждане на плодохранилище за манипулиране и съхранение на пресни плодове , основно ябълки с обща разчетна вместимост на хладилните камери 1000 тона, който включва и закупуването на  специализирана машина и оборудване за сортиране и калибриране на плодове от фирма XXXXXXXXXX, която е утвърдена на пазара и се ползва с добра репутация сред клиентите си. 

Към момента  фирмата предлага основно продукция от ябълки, както на националния пазар, така и за износ. От настоящата година, влизат в плододаване и засадените от фирмата площи от праскови и сливи, които от своя страна ще увеличат асортимента на предлаганата продукция и търсенето. Плодохранилището, машината и оборудването за сортиране и калибриране, предмет на инвестицията,  ще се ползват и за новите видове трайни насаждения. 

Плодохранилището ще работи целогодишно на една смяна . По време на кампания ще се работи на удължено работно време от 12 часа на една смяна.

Обекта ще се изгради като самостоятелна сграда на  свободен собствен терен на Инвеститора XXXXXXXX , който е бивша база за съхранение на зърно . Терена е ограден с масивна ограда  , двора е асфалтиран, съществуват налични подобекти , които ще се използват за нуждите на новото плодохранилище – автокантар , контролно – пропускателен пост , трафопост , водоснабдяване ..
Сградата  включва :

- манипулационно и опаковъчно отделение,

- хладилна камера за предохлаждане ,

- хладилни камери за съхранение на плодове,

- склад опаковки,

- въздушно- компресорно,

- миячно за вътрешно-оборотен амбалаж,

- административни и битови помещения за персонала .

Хладилните камери са разчетени за автоматизирано поддържане температура на въздуха  в границите ±0.00..+6°С, за да е възможно  използването  им за съхра-нение на различни  пресни плодове. За две от камерите се предвижда поддържане на контролируема атмосфера . 

Основните технологични процеси в предприятието са :

· приемане на плодовете ;

· подготовка на пресни плодове  за съхранение ;

· охлаждане на плодовете ;

· съхранение на плодовете ;

· опаковане и пакетиране на плодове ;

· експедиция на готовата продукция . 

Плодовете ще постъпват на площадката с автомобилен транспорт. Транспорт-ните средства застават до рампата пред вратите  на манипулационното помещение. Транспортните опаковки за суровината се разтоварват с помощта на малогабаритен електрокар или транспалетна количка., претеглят се на електронна везна , стифират се на свободното място , след което се подават към технологичната линия за сортиране 

След беритбата, плодовете, предназначени за съхранение,  се сортират, за да се получи еднородна продукция, която да отговаря на изискванията на българските и европейски стандарти за съответното качество.

Основна предпоставка за доброто съхранение е, продукцията да се бере в сравнително еднаква технологична зрялост, като се отделят всички болни, повреде-ни и нестандартни плодове още при беритбата.

При манипулиране на плодовете, предназначени за съхранение, се отстра-няват останалите повредени и болни плодове, които по време на съхранението могат да нанесат значителни загуби.

Плодовете постъпват директно в манипулационното отделение за сортиране преди съхранение. От манипулационната зала, сортираните плодове  се подреждат върху рамкови палети и с помощта на транспалетни колички се вкарват  в хладилна камера №6 за предохлаждане .

Предварителното охлаждане е необходимо за да се намали бързо интензив-ността на жизнените процеси, които протичат в плодовете и по този начин да се предотвратят промените в тях след беридба, а така също да се предотврати развити-ето на микроорганизми и се намали изпарението на вода от плодовете . По този начин се удължава срока на съхранение и се намаляват загубите при транспорти-ране.

Охладената продукция, чрез електрокар - високоповдигач се стифира в хладилни камери № 1,2, 3,4 и 5.
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Хладилните камери трябва да се запълнят максимално плътно и за възможно най-кратък срок, което е предпоставка за осигураване на равномерен режим на съхранение. Стифирането на продукцията е на 6 реда във височина. Оптималния технологичен режим за хладилно съхранение представлява комбинация от парамет-ри на околната среда, която осигурява следното:

- забавено, но не патологично протичане на физиологичните и биохимичните процеси, при минимални загуби на хранителните вещества и без увреждане на органолептичните качества на плодовете и зеленчуците.

- задържане на процеса на стареене на тъканите /в биологично определени граници/.

- Запазване на естествената устойчивост на здравите нормално развити плодове и зеленчуци към паразитни и физиологични заболявания.

Най-важните параметри при регулиране технологичните процеси при хладилни условия са температурата и влажността.

Температурата на въздуха в камерата за различните видове плодове е разли-чна и варира в границите от ±0°С + +6°С, относителната влажност на въздуха е 90 - 95%.

През целия период на съхраняването се следят автоматично температурата и относителната влажност на въздуха. Веднъж седмично се следи качеството - външен вид, окраска, поява на петна или гниене.

С настоящият проект се предвижда две от хладилните камери- № 2 и 3 да са с регулируема атмосфера, при максимално съчетание на температура, влажност и състав на газовата среда. В херметичните камери се подава газова смес с предвари-телно зададен състав, който се поддържа до зададените нива чрез специална инсталация.
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В строително отношение всички хладилни камери се проектират херметични, така че в бъдеще всички да могат да се включат към инсталацията за регулеруема атмосфера без допълнително преустройство.

Предвиждат се и увлажнители за въздух за всяка хладилна камера, тъй като е възможно да се наложи те да работят без регулеруема атмосфера. 

Продукцията предназначена за бърза експедиция след сортиране се опакова, стифира, претегля и се прибира в хладилна камера за изчакване. Товаренето в автотранспорт става от рампата през вратите на  коридора пред хладилните камери.

За предварително подготвяне на товари за експедиция ще се използва камера № 5.

Продукцията предназначена за дългосрочно съхранение се съхранява в бокс палети, като преди експедиция се оразмерява, пакетира, стифира и изнася през манипулационното отделение или отново се връща в хладилна камера за изчакване.

Коридора пред хладилните камери е с температура на въздуха 12 °С, а експедицион-ните врати са с изолационни клетки за запазване на температурата при товарене.

Вътрешния транспорт на транспортните опаковки и амбалажа ще се осъществява с транспалетни колички , електрокар – високоповдигач  и малогабаритен електрокар – високоповдигач .

Зарядното за електрокари се намира на открита рампа, ( под навес), където са изведени контакти за зареждане. 
Б. Очакван резултат след завършване на проекта

Проектът цели да допринесе за намаляване на част от производствените разходи, повишавяне на сигурността и качеството на продукцията на фирмата, което ще доведе до повишаване на конкурентноспособността. От друга страна, процесът по калибриране и сортиране добавя стойност на произвежданата продукция, а съхранението запазва качеството на плодовете, което ще доведе до значително покачване на пазарната цена.
Резултатите, които се очаква да бъдат постигнати след реализиране на проекта, са следните:
· След завършване на проекта XXXXXX ще постигне подобряване на цялостната дейност и конкурентноспособност на стопанството чрез изграждане на модерно плодохранилище и въвеждане на модерни процеси за сортиране ,калибриране  и опаковане;

· С реализацията на проекта ще бъде внедрена най-модерната система на охлаждане и съхранение на пресните плодове а именно съхранението им в контролируема среда.Чрез тази най-нова технология ще бъде контролиран процесът на зреене на плодовете чрез понижаване нивото на етилена и по този пачин ще бъде удължен срокът за съхранение до 12 м;

· Ще бъдат спазени всички стандарти на Общастта по отношение на пресните плодове-тяхното производство,съхранение и дистрибуция;

· Ще бъде подобрен маркетинга на дружеството изградена на атмосфера на партньорство по цялата верига на производство и дистрибуция – директни продажби в супер и хипер маркетните вериги;

· Ще нарастне обема на директно реализираната продукция ;

· Ще бъде подобрен контрола на качеството и опаковката на продукцията предлагана на пазара от XXXXXX;

· Ще бъдат увеличени нетните приходи, доказващи способността да се генерира печалба;

· Ще бъдат създадени условия за  Пазарна прозрачност;

· Ще бъде  реализирана Нова ценова структура;

· Ще бъде преодоляно  хаотичното пазарно поведение;

· Ще бъдат Разкриване на нови работни места.

II.Описание на кандидата и осъществяваната от него дейност
А. Кратка информация за дейността на кандидата

XXXXXX е създадено през XXXXXX с решение XXXXXX. Адрес на управление XXXXXX. Дейността е разположена в землището на XXXXXX, който се намира в XXXXXX.
Предметът на дейност на дружеството е производство на селскостопанска продукция;съхраняване и обработка на селскостопанска продукция;търговска и външнотърговска дейност;

Основната дейност на дружеството по НКИД е СЕЛСКО СТОПАНСТВО код 0113

Основните произвеждани продукти са ябълки, праскови, сливи, пшеница, ечемик и слънчоглед.

Описание на производствения процес осъществяван в дружеството;

Фази, разходи и времетраене на всеки етап от процеса;

-Производствения цикъл за есенниците започва с подготовката на почвата през м.август, м. септември-октомври сеитба, м. януари-февруари торене с минерални торове, м.април – пръскане с хербициди и завършва със жътвата през м.юли следващата година. 

- Производствения цикъл за пролетниците започва с дълбока оран през м.октомври-ноември, м. април сеитба с внасяне на торове, внасяне на хербициди м май и завършва със жътвата през м. септември-октомври следващата година.

-  Технологията на производството на плодове се характеризира със поддръжка на масивите по технология, събиране на реколтата, транспортиране, приемане, изнасяне, почистване, съхранение и реализация на наши клиенти. Производствения цикъл започва през м.ноември-декември с оран и резитба, третиране с продукти за растителна защита от м.февруари до м.август, механизирана обработка на почвата два или три пъти в зависимост от метеорологичните  условия и завършва с беритбата на плодовете през месеците септември, октомври и ноември.

Бъдещите планове на XXXXXX са изграждане на Плодохранилище, внедряване на съвременни машини като автоматична машина за калибриране и сортиране на ябълки, пакетажна машина и други,както и създаване  на нови трайни насаждения като увеличаваме производството с други овощни видове.  

Състояние на проектна готовност във връзка с реализиране на проекта

Към настоящият момент по проекта за изграждане на „Плодохранилище за съхранение на плодове” са изготвени следните документи :


Издадено Разрешително за строеж XXXXXX и одобрен технически проект по нива и елементи в съответствие с изискванията на Закона за устройство на територията.


Предварителен договор за присъединяване към XXXXXX.

Предварителен договор XXXXXX за присъединяване към водопроводна и/или канализационна система XXXXXX.

Сключени са предварителни договори– предмет на инвестицията.


Становище на РИОСВ за въздействието на проекта върху околната среда.


Становище на РИОКОЗ, че проектът отговаря на националните и европейските хигиенни изисквания.


Становище на Регионалната служба по растителна защита, че проектът отговаря на националните и европейските фитосанитарни  изисквания.


Възложена е изработка на бизнес план.
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Б. Правен статут

XXXXXX е създадено през XXXXXX Адрес на управление XXXXXX. Дейността е разположена в землището на XXXXXX.

Дружеството се управлява  XXXXXX съвет на директорите.Представлява се от XXXXXX.

В. Организация, структура и управление
Дружеството се управлява  от СД в състав:

XXXXXX. 
XXXXXX.  

XXXXXX
Управленски 

· Съвет на директорите-3

· Изпълнителен директор-1

Общо:  4  души
Административно - управленски:

· Счетоводител-1 бр.

· Отговорник складова база-1 бр.

Общо:  2 души
Обслужващ:

· Трактористи-2 бр.

· Охрана-2 бр.

Общо:  4 души
Производствен:

· Работници – 16 бр.

Общо:   16 души
Г. Пазарна среда
Г.1..Начини за повишаване на конкурентоспособността 
Г.2..Пазарен сектор, в който кандидатът развива дейността си. Как очаквате да се развие пазара в бъдеще и под влияние на кои фактори

Цената на селскостопанските култури у нас започна да се формира, както е практиката в страните с развита пазарна икономика. Върху формиране на цената на плодовете оказват влияние различни фактори, основни от които са:


- Цената на междунарадния пазар


- Прогнозно количество плодове, в зависимост от насажденията и очакваните средни добиви.


- Режима по внос и износ, в частта си регламентираща търговията със селскостопански продукти.


- Себестойност на 1 тон продукция.


Всеки един от посочените фактори влияе в различна степен върху цената и може да окаже въздействие за повишавани или намаляване на изкупните цени. На пазара се забелязва тенденция към запазване и известно разширение на плодните насаждения, като в същото време тяхната консумация продължава да нараства под влияние на увеличеното потребление. Това позволява запазване и известното средно покачване на цените. Ценовата динамика на плодовете показва трайна тенденция на сезонни колебания. Цената на ябълките например достига най – ниската си точка за годината през м.септември, в периода на прибиране на реколтата, а близо два пъти по-висока м.декември. Тази динамика е възможно да бъде нарушена под влияние на причини от 
природно климатичен характер. След освобождаване на цените в България и либерализиране на режима за внос и износ, у нас цените на вътрешния пазар в голяма степен се формират под влияние на факторите , оказващи влияние и на международния пазар.
a)  Увеличаване на конкуренцията на местно ниво

На трайните насаждения се падат 10% от стойността на общата селскосто-панска продукция на района. Преобладават ябълките XXXXXX и прасковите XXXXXX. 
Плодовата продукция се използва за прясна консумация от населението и многобройните туристи, както и като суровина за консервните предприятия в района. Лозарството езастъпено предимно в XXXXXX и XXXXXX, око-ло жп линия София – Варна. 

Kарта
На територията на страната съгласно анкетата на дирекция “Агростатистика”, общата площ, заета с ябълки, през 2003 г. е XXXXXX хил. дка. В нея не са включени дворните и вилните места на населението и градините необработвани в продължение на три и повече години, които съгласно прилаганата методология преминават в необработвана земя. В години с по-благоприятни климатични условия се случва част от тези площи да плододават и стопаните, обирайки плодовете от тях, ги отчитат като стопанисвани. 
Наблюдава се тенденция на намаляване на реколтираните площи,която  продължава и през 2003/04, когато те са 47.1 хил. дка - с 21% по-малко спрямо предходната година. 
Най-много реколтирани площи с ябълки има в Южен централен район /Кърджали, Пазарджик, Пловдив, Смолян, Стара Загора, Хасково/ - 46%, Югоизточен район /Бургас, Сливен, Ямбол/ -16% и Югозападен район /Благоевград, Кюстендил, Перник, София - град, София - област/-13%.През 2003/04 г. размерът на младите, невстъпили в плододаване насаждения е 4 902 дка – твърде недостатъчни за осигуряване дори на просто възпроизводство. 
Най-много млади насаждения са създадени в Южен централен район /Кърджали, Пазарджик,Пловдив, Смолян, Стара Загора, Хасково/ - 57% и в Югозападен /Благоевград, Кюстендил, Перник, София - град, София - област/-20%.
Наблюдава се тенденция към преминаване към нови пазарни сортове в младите и ново засадените градини.По-разпространените сортове ябълки са:

· в новите градини /от 1 до 10 години/ - “Мелроуз”, “Муцу”, “Грени Смит”, “Джонаголд”, “Флорина”, “Фуджи”, “Молиз Делишез”; 

· в старите градини /над 15 години/ - “Златна превъзходна”, “Червена превъзходна”, “Джонатан”, “Айвания” 
б) Промени в потребителското търсене
Има българска стока, от която местното население не може да се лиши.


Може със сигурност да се твърди, че няма значение колко хубави са прасковите по рафтовете на веригите, местната продукция е необходима и търсена.


По вкус, сладост и мирис чуждестранната вносна стока не може да измести българската. Вече има примери, че потребителите са склонни да плащат за това една коректна цена. Като алтернатива ние можем и ще се появяваме в подходящия сезон както на вътрешния, така и на европейския пазар.
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По отношение на търговията с хранителни стоки ние сме бойно поле, на което единствено най-ниската цена има значение.
На българският пазар все по голям дял заемат международните вериги супер и хипер маркети.
Веригите имат напълно различни навици в пазарната реализация от страната- производител. Би следвало да се постигне положение, при което освен цената значение имат качеството и коректната опаковка и етикетиране, а не вносната стока да се преопакова в местни опаковки, защото така се увеличава вероятността да бъде купена от българските потребители.

Важно е да се знае, че в България самозадоволяването на населението все още има значителен дял поради големия брой градини по селата.


Какви ще бъдат промените на стоковите потоци вследствие на присъединяването към ЕС зависи от това, колко различни са производствените условия и развитите структури и колко ефективни са все още бариерите, които са препятствали стокооборота до момента на присъединяване. Десетте нови членки се отличават в много отношения от 15-те досегашни страни- членки, а във важните икономически показатели разликите са по-големи, отколкото са били при всяко друго досегашно разширяване на Съюза.
в) Чуждестранна конкуренция (ако е приложимо)

 Делът на 10-те нови страни-членки в производството на плодове на 15-те ЕС-страни се колебае в годините между 12 и 16 %. Отнесено към стойността на произведената продукция прирастът е още по-малък, тъй като голям дял от производството се състои от лошо платена индустриална стока и нивото на цените на производителите в новите страни членки генерално е по-ниско. За многобройни овощни култури новите страни-членки представляват гранични зони. Те са силни при ябълките, ягодоплодните и вишните, 70% от произведените плодове са ябълки. С разширяването производството на ябълки в ЕС се е увеличило двойно. При черешите и вишните нарастването е с почти 80%, като производството на вишни в новите страни-членки е многократно по-високо. При храстовидните ягодоплодни новите страни-членки са абсолютно доминиращи. Въпреки че асортиментът на тези страни е ограничен, производството на плодове на глава от население е само с 20% под това в 15-те стари страни-членки. Дори при някои овощни култури те произвеждат много по-големи количества на глава от населението: при ябълките – почти двойно, при черешите и вишните – четири пъти повече, при храстовидните ягодоплодни – 12 пъти повече.
Внос и износ на ябъки за периода 2002 - 2004 г.
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Данните са от  Министерство на земеделието и горите, отдел "Маркетинг" към Дирекция "Икономическа политика „дирекция “Агростатистика” на МЗГ, Агенция “Митници” , “САПИ” ООД

Производството на плодове в новите страни-членки е концентрирано в Полша и Унгария. Много трудно ще бъде на Българското земеделие да се конкурира с тези бързо развиващи се държави.На тези две страни се падат 85%. Сравненията между производствените показатели както между самите нови страни- членки, така и с 15-те досегашни страни- членки са изопачени, тъй като в някои страни е взето предвид производството за собствена консумация, това е така преди всичко в Полша.


Новите страни- членки не само имат други приоритети в производството, за разлика от досегашните страни-членки те са ориентирани повече към преработвателната промишленост, отколкото към прясната консумация. В Полша и Унгария 60- 70% от производството на плодове са предназначени за преработка. За сравнение делът на плодовете за преработка в Германия е около 30%, а в повечето останали страни от 15-те е дори и по-малък. В хода на приватизация много западноевропейски производители на плодови сокове, плодови продукти и конфитюри са поели или изградили заводи в страните от Средна и Източна Европа, за да си осигурят суровини на изгодни цени. В новите страни- членки се преработват две трети повече ябълки, два пъти повече ягоди и пет пъти повече вишни в сравнение с 15-те страни-членки. Списъкът може да бъде продължен с малините и другите ягодоплодни, все важни продукти за преработка в новите страни- членки, но пренебрежими в качеството им на индустриална суровина в 15-те стари страни-членки.В България,благодарение на предприсъединителните фондове се очертава добро развитие на преработвателния сектор.


ЕС до разширяването е най-големият импортьор на пресни плодове в света с над 8 милиона тона. Делът на новите страни-членки в това количество е изключително скромен: едва 300 000 тона или 3%.
Новите страни-членки и могат да предложат много малко неща, които ЕС няма. Най- голям дял имат ябълките, но и при тях вносът възлиза на 7%, като в повечето случаи става дума за ябълки за преработка. При ягодоплодните, черешите и вишните пазар-ният дял е по-голям. Но и в този случай се доставя предимно индустриална стока.
Пазарен дял на супермаркетите в реализацията на плодове и зеленчуци


Съществува критичен минимум за производствения капацитет на доставчика, под който глобалните пазари не проявяват интерес към продукта му, независимо от неговата уникалност.


Старите страни-членки имат големи традиции в кооперациите, съотношението обаче в различните страни е различно (между северните и южните страни). Поради нашата история ние имаме какво да догонваме. В момента признатите организации на производителите са 10 и 65 са временно признати, които в бъдеще ще се слеят в 8-10 групи, с което може да се постигне по-добра прозрачност на пазара.

Порядъкът при износа на пресни плодове от старите в новите страни-членки в сравнение с обратните стокови потоци е много различен. 15-те страни доставят над 1 милион тона в новите страни. Около 40% от досегашния експорт към трети страни се превърна след присъединяването във вътрешна търговия.


В по-голямата си част става дума за овощни култури, които допълват асортимента в новите страни- членки. За производителите на цитруси, грозде, праскови и киви в 15-те държави новите членки представляват важни пазари. При ябълките има местна конкуренция.Липсата на складови капацитети с контролируема атмосфера дадоха известни шансове на старите членки през втората половина на сезона.

Ако се разгледа само прясната продукция, то в търговията между старите и новите страни-членки се очертава голям дисбаланс. Новите страни-членки напълно компенсират това с излишъци в търговията с дълбоко замразени плодове и плодови сокове.


Погледът върху дългосрочното развитие показва, че търговията в двете посоки е нараснала. 400 милиона Евро във всяка посока в средата на 90-те години днес са 600-700 милиона Евро. Голямата разлика между двете страни на баланса се състои в това, че нарасналият експорт към новите страни-членки е ограничен предимно в пресни плодове – дълбоко замразените продукти и соковете останаха без значение, в същото време техният импорт бележи удвояване на стойността си, а при импорта на пресни продукти се наблюдава стагнация.


Количествените и стойностните развития не протекоха съвсем успоредно. През годините на добра реколта 2000 и 2001 експортът на 15-те ЕС-страни достигна своята най-висока точка и не можа да задържи това ниво през 2002г. и 2003г. Експортът на новите страни-членки на пресни продукти, при който ябълките за преработка играят съществена роля, е дори намалял поради реконструкцията и разширяването на преработвателните капацитети в тези държави.



Търговският баланс при десертни ябълки след присъединяването се е променил в полза на новите страни-членки. 2003/2004 от ЕС са експортирани 52000 тона повече по салдо. 2004/2005 това се е обърнало в отрицателно салдо от 29000 тона. 

III. Финансов план
III.1 Обект, източници за финансиране и етапи при реализация на проекта. Доставчици и клиенти.
А. Обект и източници за финансиране на проекта.
Таблица 1. Предмет на инвестицията, с която се кандидатства за подпомагане по проекта
(лева)

	Инвестиция
	Единична цена
	Стойност*
	Включително

	
	
	
	Собствени средства (%)
	Кредит (%)
	Други (%)

	Вид
	Модел, порода, тип, сорт, други
	К-во
	Мярка
	
	
	
	
	

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И

	Автоматична линия за калибриране и сортиране на ябълки , капацитет 1.5,  2.0 тона в час при ср.тегло 120 г.
	S.A.M.M.O           Grup S.p.A                      ( Италия )
	1
	Бр.
	303500,00
	303500,00
	30%
	70%
	-

	Електронна везна, подова , до 1000 кг, с платформа и принтер
	БИМКО, В1000/KLP (България )
	1
	Бр.
	3450,00
	3450,00
	30%
	70%
	-

	Компресор въздушен, стационарен , минимален дебит на изхода 300Nl/min при работно налягане 6 бара
	HAFI ,                VOS - 3,0 L8 ,        ( България )
	1
	Бр.
	4300,00
	4300,00
	30%
	70%
	-

	Електрически ръчноводим високопов-дигач , товароподемност - 1200 кг, висо-чина на повдигане  3.30 м, с вградено зарядно устройство
	Mitsubishi Caterpillar Forklift Trucks, mod.SBP12N
	1
	Бр.
	16000,00
	16000,00
	30%
	70%
	-

	Транспалетна количка, ръчна
	РЕКОРД , BLIZZER 2..2 R2                    ( България )
	2
	Бр.
	850,00
	1700,00
	30%
	70%
	-

	Електрокар високоповдигач, товаропо-демност 1500 кг, височина на повдигане 4200мм,вградено зарядно устройство
	РЕКОРД , EP630.30.22*2D + ЕПК 48/(300:600)    ( България )
	1
	Бр.
	36000,00
	36000,00
	30%
	70%
	-

	Мотокар с газов двигател, товаропо-демност 1500 кг, височина на повдигане 3290 мм , вграден катализатор за вред-ни емисии
	Mitsubishi Caterpillar Forklift Trucks, mod.FG15N
	1
	Бр.
	32000,00
	32000,00
	30%
	70%
	-

	Водоструйка
	Karcher HD9/19; plus (Германия)
	1
	Бр.
	2850,00
	2850,00
	30%
	70%
	-

	Шкаф метален за препарати, 500/400/2000 м
	Нестанд.изделие , Места инженеринг ( България )
	2
	Бр.
	950,00
	1900,00
	30%
	70%
	-

	Макара стенна ,за навиване на маркуч
	Нестанд.изделие , Боннер                    ( България )
	9
	Бр.
	250,00
	2250,00
	30%
	70%
	-

	Автомобил влекач с хладилно ремарке , мощност 350 кВт
	мод. МЕРЦЕДЕС-БЕНЦ-Актрос , тип 1848 LS 4x2 + Кроне , мод.COOL LINER ,тип SDR 27 el2-S
	1
	Бр.
	288525,00
	288525,00
	30%
	70%
	-

	СМР
	Конструкции
	1
	Бр.
	704 214
	704 214
	30%
	70%
	-

	СМР
	Архитектура
	1
	Бр.
	744 170
	744 170
	30%
	70%
	-

	СМР
	Водопровод и канализация
	1
	Бр.
	68 156
	68 156
	30%
	70%
	-

	СМР
	Електроинсталации
	1
	Бр.
	98 096
	98 096
	30%
	70%
	-

	СМР
	Отопление,вентилации,климатизация
	1
	Бр.
	88 267
	88 267
	30%
	70%
	-

	СМР
	Хладилни инсталации и система за регулируема атмосфера 
	1
	Бр.
	392 153
	392 153
	30%
	70%
	-

	Общо
	2 787 531
	


Посочва се валутният курс използван за изчисление стойността на инвестицията

Таблица 2.Инвестиционни разходи, за които не се кандидатства за подпомагане по проекта

(лева)

	Инвестиция
	Единична цена
	Стойност*
	Включително

	
	
	
	Собствени средства (%)
	Кредит (%)
	Други (%)

	Вид
	Модел, порода, тип, сорт, други
	К-во
	Мярка
	
	
	
	
	

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо
	
	


Посочва се валутният курс използван за изчисление стойността на инвестицията

Таблица 3. Инвестиции за постигане на съответствие със стандартите на Общността (тези инвестиции са включени в горните две таблици 1 и 2)

	Инвестиция / дейност
	Единична цена, лева
	Стойност, лв.
	Общо, лева

	Вид
	Стандарт
	К-во
	Мярка
	
	
	

	A
	Б
	В
	Г
	 Д
	Е
	Ж

	I година

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	II година

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	Общо, лева
	
	
	
	
	
	


* Вида на инвестицията/дейността, в колона “А”; стандарт, в колона “Б”; количество на инвестицията/дейността за разглеждания период, в колона   “В”; мярка на инвестицията/дейността (по вид) за разглеждания период, в колона   “Г”; единична цена, в колона “Д”; стойност, в колона „Е”; на ред “Общо” се вписва сумата на разходите по години, в колона “Ж”

Б. Етапи при изпълнение на инвестиционния проект.

Таблица 4. Етапи при изпълнение на инвестиционния проект

(лева)

	Дейност/ Активи
	Дата на реализация/ Придобиване
	Дата на въвеждане в експлоатация
	Стойност

	А
	Б
	В
	Г

	СМР
	30.09.2008
	01.10.2008
	2 095 057

	Машини и оборудване
	30.09.2008
	01.10.2008
	692 475

	Общо
	


Кандидатът описва: дейностите/активите, които са обект на инвестицията, в колона А; датата на реализация/придобиване на всички описани активи, в колона Б; датата на въвеждане  в експлоатация, в колона В; стойността на активите, в колона Г; за “Общо” в колона Г сумата на всички необходими средства.
В. Обособени етапи за реализация на проекта, в случай че се кандидатства за междинно плащане

Таблица 5. Обособени етапи за реализация при кандидатстване за междинно плащане (допуска се не повече от едно междинно плащане, т.е. кандидатът следва да обособи не повече от два етапа)

(лева)

	Дейности/Активи
	Начална дата/Дата на придобиване
	Крайна дата/Дата на въвеждане в експлоатация
	Стойност

	А
	Б
	В
	Г

	
	
	
	

	
	
	
	

	Общо
	


Кандидатът описва: дейностите/активите, за които кандидатства, като ги обособява в два етапа, като първият от тях съответства на междинното плащане, за което кандидатства, в колона А; датата на придобиване на всички описани активи, в колона Б; датата на въвеждане  в експлоатация, в колона В; стойността на активите, в колона Г; за “Общо” в колона Г сумата на всички необходими средства.

В случай, че не се кандидатства за междинно плащане,  Таблица 5 не се попълва. 

Г. Описание на настоящото състояние на обекта (инвестицията), в случай че към момента на кандидатстване вече има завършен(и) етап(и) на инвестиционния проект.

Таблица 6. Описание на настоящото състояние на обекта (инвестицията)
(лева)

	Дейности
	Вложени средства
	Източник

	А
	Б
	В

	
	
	

	
	
	

	
	
	


* Попълва се в случаите, когато кандидатът е извършил дейности по реализация на инвестицията преди датата на кандидатстване за финансиране 

Кандидатът посочва: дейностите по реализация на инвестицията преди датата на кандидатстване, в колона А; вложените до момента средства при осъществяване на посочените  дейности, в колона Б; източника на вложените средства, в колона В.
Д Доставчици
Таблица 7. Настоящи доставчици

(лева)

	Доставчици
	Вид на доставките
	% от доставките

	А
	Б
	В

	XXXXXX
	ГСМ
	100%

	XXXXXX
	Препарати и торове
	20%

	XXXXXX
	Торове
	80%

	XXXXXX
	Препрати
	80%

	XXXXXX
	Семена
	40%

	XXXXXX
	Семена
	60%


* Кандидатът посочва: име на доставчика, в колона А; вид на доставките (суровини и материали за извършване на дейността), в колона Б; процент от доставките, в колона В – изчислява се, като количеството суровини/материали от определен доставчик се раздели на общото количество доставени суровини/материали от същия вид. 

Таблица 8. Бъдещи доставчици
	Доставчици
	Вид на доставките
	% от доставките

	А
	Б
	В

	XXXXXX
	ГСМ
	100%

	XXXXXX
	Препарати и торове
	20%

	XXXXXX
	Торове
	80%

	XXXXXX
	Препрати
	80%

	XXXXXX
	Семена
	40%

	XXXXXX
	Семена
	60%


* Кандидатът посочва: име на доставчика, в колона А; вид на доставките (суровини и материали за извършване на дейността), в колона Б; процент от доставките, в колона В – изчислява се, като количеството суровини/материали от определен доставчик се раздели на общото количество доставени суровини/материали от същия вид. 

След попълване на Таблицата кандидатът посочва защо е предпочел посочените доставчици 
· 
Мотиви за избор на посочените доставчици пред други такива.

· Качество, цена и доброто име на доставчика.  

· Условия на плащане
Е.Клиенти.
Таблица 9. Настоящи клиенти












(лева)

	Клиенти
	Вид на продукцията/услугите
	% на продажби
	Годишни продажби 

	А
	Б
	В
	Г

	XXXXXX
	Ябълки
	10%
	23 789

	XXXXXX
	Ябълки
	10%
	23 789

	XXXXXX
	Ябълки
	50%
	118 940

	XXXXXX
	Ябълки
	20%
	50 616

	XXXXXX
	Ябълки,
	10%
	23 789


· Кандидатът посочва: име на всички настоящи клиенти, в колона А; вид на продаваната продукция/услугите, в колона Б; процентно съотношение на продажбите, в колона В – изчислява се, като количеството продадена продукция на всеки клиент се раздели на общото количество продукция от същия вид; годишни продажби, в колона Г.
Таблица 10. Бъдещи клиенти

	Клиенти
	Вид на продукцията/услугите
	% на продажби
	Годишни продажби 

	А
	Б
	В
	Г

	XXXXXX
	Ябълки
	10%
	118 875

	XXXXXX
	Ябълки
	10%
	118 875

	XXXXXX
	Праскови
	50%
	66 600

	XXXXXX
	Ябълки
	50%
	594 375

	XXXXXX
	праскови
	50%
	66 600

	XXXXXX
	сливи
	100%
	66 240

	XXXXXX
	Ябълки
	20%
	253 600

	XXXXXX
	Ябълки,
	10%
	118 875














(лева)
* Кандидатът посочва: име на всички бъдещи клиенти, в колона А; вид на продаваната продукция/услугите, в колона Б; процентно съотношение на продажбите, в колона В – изчислява се, като количеството продадена продукция на всеки клиент се раздели на общото количество продукция от същия вид; годишни продажби, в колона Г.

Таблица 11. Продукция за износ













(лева)

	Клиенти
	Вид на продукцията/ услугите
	% на продажби
	Годишни продажби 

(в лева)

	А
	Б
	В
	Г

	Настоящи
	
	
	

	" XXXXXX
	Ябълки
	20%
	50 616

	Бъдещи
	
	
	

	XXXXXX
	Ябълки
	20%
	253 600


* Кандидатът посочва: име на всички настоящи и бъдещи клиенти, в колона А; вид на продукцията за износ в колона Б; процентно съотношение на продажбите, в колона В – изчислява се, като количеството изнесена продукция на всеки клиент се раздели на общото количество продукция от същия вид; годишни продажби, в колона Г.

III.2. Финансово икономически статус – приходи и разходи

А. Приходи 

А.1. Приходи от дейността.

Таблица 12. Производствена програма
(лева)
	Вид  продукция*      по години
	Мярка
	Количество/ средногодишна натовареност
	Продукция
	Средна цена за единица продукция 
	Приходи от продажби на продукция

	
	
	
	за износ
	за местния пазар
	за собствено потребление
	
	

	
	
	
	
	
	
	за

износ**
	за местния пазар
	за износ
	за местния пазар

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И
	Й

	Предходна година/ Последен отчетен период

	Ябълки
	т
	632,65
	126,53
	506,13
	-
	400
	376,34

	50 612,56


	241 088,30



	
	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо
	
	
	
	

	І-ва година

	Ябълки градина 1
	т
	972,00
	194,40
	777,60
	-
	800,00
	750,00
	155 520,00
	583 200,00

	ябълки градина 2
	т
	129,00
	25,80
	103,20
	-
	800,00
	750,00
	20 640,00
	77 400,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	0,00
	
	0,00
	-
	
	900,00
	
	0,00

	Сливи
	т
	34,50
	
	34,50
	-
	
	800,00
	
	27 600,00

	Общо
	
	
	176 160,00


	785 400,00



	ІІ-та година

	Ябълки градина 1
	т
	972,00
	194,40
	777,60
	-
	800,00
	750,00
	155 520,00
	583 200,00

	ябълки градина 2
	т
	387,00
	77,40
	309,60
	-
	800,00
	750,00
	61 920,00
	232 200,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	0,00
	
	0,00
	-
	
	900,00
	
	0,00

	Сливи
	т
	55,20
	
	55,20
	-
	
	800,00
	
	44 160,00

	Общо
	
	
	217 440,00


	956 760,00



	ІІІ-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1004,40
	200,88
	803,52
	-
	800,00
	750,00
	160 704,00
	602 640,00

	ябълки градина 2
	т
	399,90
	79,98
	319,92
	-
	800,00
	750,00
	63 984,00
	239 940,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	16,00
	
	16,00
	-
	
	900,00
	
	14 400,00

	Сливи
	т
	69,00
	
	69,00
	-
	
	800,00
	
	55 200,00

	Общо
	
	
	224 688,00


	1 009 380,00



	ІV-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1069,20
	213,84
	855,36
	-
	800,00
	750,00
	171 072,00
	641 520,00

	ябълки градина 2
	т
	425,70
	85,14
	340,56
	-
	800,00
	750,00
	68 112,00
	255 420,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	239 184,00


	1 096 380,00



	V-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00

	VІ-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00

	VІІ-ма година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00

	VІІІ-ма година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00

	ІХ-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00

	Х-та година

	Ябълки градина 1
	т
	1134,00
	226,80
	907,20
	-
	800,00
	750,00
	181 440,00
	680 400,00

	ябълки градина 2
	т
	451,50
	90,30
	361,20
	-
	800,00
	750,00
	72 240,00
	270 900,00

	Праскови градина 1
	т
	108,00
	
	108,00
	-
	
	900,00
	
	97 200,00

	Праскови градина 2
	т
	40,00
	
	40,00
	-
	
	900,00
	
	36 000,00

	Сливи
	т
	82,80
	
	82,80
	-
	
	800,00
	
	66 240,00

	Общо
	
	
	253 680,00
	1 150 740,00


* В колона А се посочват видовете продукти, които кандидатът произвежда и които са пряко свързани с инвестицията, за която кандидатства. В случай, че даден вид продукция на кандидата е свързан косвено с дейността, в която се инвестира, тя се описва в Таблица 17 „Други приходи”. 

**Посочва се валутният курс, на база на който е калкулирана продукцията за износ

Таблица 13. Сеитбооборот и среден добив от дка (за инвестиции в растениевъдство)

	Засята култура
	Предходна година/ Последен отчетен период
	I-ва година
	II-ра година

	
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Ябълки градина 1
	324
	1,953
	324
	3
	324
	3

	ябълки градина 2
	
	
	129
	1
	129
	3

	Праскови градина 1
	
	
	54
	2
	54
	2

	Праскови градина 2
	
	
	20
	0
	20
	0

	Сливи
	
	
	69
	0,5
	69
	0,8

	Общо засети площи, дка
	324
	596
	596


	Засята култура
	IІI-ра година
	IV-ва година
	V-ра година

	
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Ябълки градина 1
	324
	3,1
	324
	3,3
	324
	3,5

	ябълки градина 2
	129
	3,1
	129
	3,3
	129
	3,5

	Праскови градина 1
	54
	2
	54
	2
	54
	2

	Праскови градина 2
	20
	0,8
	20
	2
	20
	2

	Сливи
	69
	1
	69
	1,2
	69
	1,2

	Общо засети площи, дка
	596
	596
	596


	Засята култура
	VI-ра година
	VІI-ва година
	VІII-ра година

	
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж

	Ябълки градина 1
	324
	3,5
	324
	3,5
	324
	3,5

	ябълки градина 2
	129
	3,5
	129
	3,5
	129
	3,5

	Праскови градина 1
	54
	2
	54
	2
	54
	2

	Праскови градина 2
	20
	2
	20
	2
	20
	2

	Сливи
	69
	1,2
	69
	1,2
	69
	1,2

	Общо засети площи, дка
	596
	596
	596


	Засята култура
	ІХ-ра година
	Х-ва година
	

	
	дка
	Среден добив от дка
	дка
	Среден добив от дка
	
	

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	
	

	Ябълки градина 1
	324
	3,5
	324
	3,5
	
	

	ябълки градина 2
	129
	3,5
	129
	3,5
	
	

	Праскови градина 1
	54
	2
	54
	2
	
	

	Праскови градина 2
	20
	2
	20
	2
	
	

	Сливи
	69
	1,2
	69
	1,2
	
	

	Общо засети площи, дка
	596
	596
	


Забележка: Таблицата се попълва с размера на земята, която кандидатът се задължава да поддържа за минимум 5 години след датата на сключване на договора за отпускане на финансова помощ.
· Обосновка на капацитета на машините, в т.ч. специализиран транспорт, съоръженията (в т.ч. за съхранение на продукция) и оборудването във връзка с количеството продукция от регистрираната в ИСАК земя за изпълнение на изискването да се произвежда и/или преработва и/или съхранява и/или подготвя за продажба само собствена земеделска продукция:
Капацитетът на хладилните инсталации и инсталациите с контролируема атмосфера е 1000 т., което ще се използва по оптимален начин за съхранение на произвежданата продукция. 

Машината за сортиране и калибриране на плодове, предмет на инвестицията, е с капацитет 1500 – 2000 кг/час, което ще осигури 24 000 кг манипулирана продукция дневно.  
Таблица 14 
Вид и брой животни, в т.ч. естествения им прираст (за инвестиции в животновъдство)
	№
	Животни
	I година
	II година
	III година
	IV година
	V година

	
	Вид
	Порода
	Брой 
	Брой 
	Брой 
	Брой 
	Брой 

	 1
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	


Таблица 15.
Животинска продукция (за инвестиции в животновъдство)

	№
	Животни
	I година
	II година
	III година
	IV година
	V година

	
	Вид/Порода
	Вид продукция
	Продукция

(кг, л, др.) 
	Продукция

(кг, л, др.) 
	Продукция

(кг, л, др.) 
	Продукция

(кг, л, др.) 
	Продукция

(кг, л, др.) 

	 1
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	

	2
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	

	…
	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо:
	
	
	
	
	


· Обосновка на капацитета на машините, в т.ч. специализиран транспорт, съоръженията (в т.ч. за съхранение на продукция) и оборудването във връзка с количеството животинска продукция за изпълнение на изискването да се произвежда и/или преработва и/или съхранява и/или подготвя за продажба само собствена земеделска продукция:

...................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................................
Таблица 16.
Производствен капацитет на преработвателното предприятие (в случай, че се кандидатства за преработка)

	Вид на продукцията
	Предходна година/ Последен отчетен период
	I година
	II година

	
	Годишен производствен капацитет на предприятието (т.)
	Годишен производствен капацитет на предприятието (т.)
	Годишен производствен капацитет на предприятието (т.)

	А
	Б
	В
	Г

	Ябълки
	-
	
	

	Праскови
	-
	
	

	Сливи
	-
	
	

	Общо продукция (т.):
	
	
	


· 
Обосновка на капацитета на машините, в т.ч. специализиран транспорт, съоръженията (в т.ч. за съхранение на продукция) и оборудването за изпълнение на изискването да се произвежда и/или преработва и/или съхранява и/или подготвя за продажба само собствена земеделска продукция:

..............................................................................................................................................................................................................................................................................................................

А.2. Други приходи

Таблица 17. Други приходи

(лева)

	Други приходи

(вид)
	Предходна година / Последен отчетен период
	I година
	II година
	III-Х година

	A
	Б
	В
	Г
	Д

	Приходи от реализация на стоки
	127695,80
	128000,00
	128000,00
	128000,00

	Приходи от реализация на услуги
	42008,00
	42000,00
	42000,00
	42000,00

	Приходи от наеми
	291,68
	300,00
	300,00
	300,00

	Приходи от лихви
	3723,58
	-
	 -
	 -

	Приходи от субсидии
	45 000
	45000,00
	52 000
	52 000

	Общо
	218 719,06
	215 300,00
	222 300,00
	222 300,00


* Кандидатът посочва други приходи, свързани косвено с приходите от основна дейност, посочени в Таблица 12”Производствена програма”, в колона А; стойността на реализираните други приходи по вид, за  предходната година (отчетен период), в колона Б; предвижданата стойностна други приходи през първата година от периода на бизнес плана, в колона В; предвижданата стойност на други приходи за целия период на бизнес плана, в колони Г и Д; за “Общо” се вписват сумите по колони Б, В, Г и Д. 

Б.Разходи

Б.1. Разходи за дейността

Таблица 18. Разходи за суровини, материали и външни услуги

(лева)

	Вид на разходите
	Предходна година / Последен отчетен период
	I година
	II година
	III-Х  година

	A
	Б
	В
	Г
	Д

	ЯБЪЛКИ
	-
	 -
	- 
	- 

	ГСМ
	59980,82
	149952,06
	149952,06
	149952,06

	Торове
	19178,20
	47945,52
	47945,52
	47945,52

	Препарати
	11643,91
	29109,78
	29109,78
	29109,78

	Рез.части 
	945,86
	2364,66
	2364,66
	2364,66

	Опаковки
	9941,00
	75424,5
	75424,5
	75424,5

	Други
	3522,52
	8806,32
	8806,32
	8806,32

	Разходи за ел.енергия
	4587,00
	36693
	36693
	36693

	Транспортни услуги
	609,91
	1524,798
	1524,798
	1524,798

	Правни техн.и др.консултат.
	7729,99
	19324,98
	19324,98
	19324,98

	Други външни услуги
	32042,95
	80107,38
	80107,38
	80107,38

	ПРАСКОВИ
	-
	 -
	 -
	 -

	ГСМ
	-
	18371,61
	18371,61
	18371,61

	Торове
	-
	5874,12
	5874,12
	5874,12

	Препарати
	-
	3566,43
	3566,43
	3566,43

	Рез.части 
	-
	289,71
	289,71
	289,71

	Опаковки
	-
	16633,35
	16633,35
	16633,35

	Други
	-
	1078,92
	1078,92
	1078,92

	Разходи за ел.енергия
	-
	4495,5
	4495,5
	4495,5

	Транспортни услуги
	-
	186,813
	186,813
	186,813

	Правни техн.и др.консултат.
	-
	2367,63
	2367,63
	2367,63

	Други външни услуги
	-
	10094,895
	10094,895
	10094,895

	СЛИВИ
	-
	 -
	 -
	 -

	ГСМ
	-
	7613,46
	7613,46
	7613,46

	Торове
	-
	2434,32
	2434,32
	2434,32

	Препарати
	-
	1477,98
	1477,98
	1477,98

	Рез.части 
	-
	120,06
	120,06
	120,06

	Опаковки
	-
	6893,1
	6893,1
	6893,1

	Други
	-
	447,12
	447,12
	447,12

	Разходи за ел.енергия
	-
	1863
	1863
	1863

	Транспортни услуги
	-
	77,418
	77,418
	77,418

	Правни техн.и др.консултат.
	-
	981,18
	981,18
	981,18

	Други външни услуги
	-
	4183,47
	4183,47
	4183,47

	Общо
	150 182,20


	540 303,09


	540 303,09


	540 303,09




* Кандидатът описва подробно вида на всички извършвани разходи, необходими за осъществяването на дейността, в колона А; стойността на разходите по вид за предходната година (отчетен период) в колона Б; прогнозната стойност на разходите за първата година на периода описан в бизнес плана, колона В; сумите на предвижданите разходи за целия период разглеждан в бизнес плана се вписва в колони Г и Д; за “Общо” се вписват сумите по колони Б, В, Г и Д; 

Таблица 19. Разходи за заплати и социални осигуровки

(лева)

	Вид на персонала
	Брой на заетите лица*
	Месечно възнаграждение 
	Общо заплати за година
	Социални осигуровки**
	Общо за година

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	Предходна година / Последен отчетен период

	Управленски
	
	
	
	
	

	Административен
	
	
	
	
	

	Производствен
	
	
	
	
	

	Общо
	8973,93

	I година

	Управленски
	4
	385,00
	18480,00
	4 010,16
	22 545,60

	Административен
	2
	525,00
	12600,00
	2 734,20
	15 372,00

	Производствен
	20
	390,00
	93600,00
	20 311,20
	114 192,00

	Общо
	152 109,60

	II година

	Управленски
	4
	385,00
	18480,00
	4 010,16
	22 545,60

	Административен
	2
	525,00
	12600,00
	2 734,20
	15 372,00

	Производствен
	20
	390,00
	93600,00
	20 311,20
	114 192,00

	Общо
	152 109,60

	ІІI година

	Управленски
	4
	385,00
	18480,00
	4 010,16
	22 545,60

	Административен
	2
	525,00
	12600,00
	2 734,20
	15 372,00

	Производствен
	20
	390,00
	93600,00
	20 311,20
	114 192,00

	Общо
	152 109,60

	IV година

	Управленски
	4
	385,00
	18480,00
	4 010,16
	22 545,60

	Административен
	2
	525,00
	12600,00
	2 734,20
	15 372,00

	Производствен
	20
	390,00
	93600,00
	20 311,20
	114 192,00

	Общо
	152 109,60

	V-Х година

	Управленски
	4
	385,00
	18480,00
	4 010,16
	22 545,60

	Административен
	2
	525,00
	12600,00
	2 734,20
	15 372,00

	Производствен
	20
	390,00
	93600,00
	20 311,20
	114 192,00

	Общо
	152 109,60


* Кандидатът описва подробно разходите за заплати и социални осигуровки, като посочва: заетия персонал по групи (управленски, административен, производствен), както за предходната година, така и за всички прогнозни години, включени в бизнес плана, в колона А; броя на заетия персонал  (по години и по групи), в колона Б; месечното възнаграждение на персонала по групи, в колона В; годишната сума на разходите за заплати, в колона Г (тази сума се получава  след попълване на колона Б и В. Сумата в колона В се умножава по броя на заетите лица от колона Б и след това се умножава по 12 месеца); социалните осигуровки (по години и по групи), в колона Д; общите годишни  разходи за заплати и социални осигуровки в колона Е (тази сума се получава като се съберат сумите от  колони Г и Д; за  “Общо” се вписва сумата на разходите по години от колона Е

** Социалните осигуровки, които са за сметка на работодателя

Таблица 20. Разходи за амортизация (амортизационен план)

(лева)

	Актив
	Дата на придобиване
	Цена на придобиване
	Период на експлоатация
	Амортизационна норма
	Амортизационна квота

	
	
	
	
	
	Предходна година/ Последен отчетен период 
	I година
	II година
	III година

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И

	сгради
	20,07,2001
	59995
	25
	4%
	2399,8
	2399,8
	2399,8
	2399,8

	Машини
	21.12.2005
	42300
	3,33
	30%
	12690
	12690
	4230
	0

	Машини
	23.10.2006
	6400
	3,33
	30%
	1920
	1920
	1920
	320

	автомобил
	08.8.2007
	24000
	4
	25%
	2000
	6000
	6000
	6000

	Покритие на пътища
	20.7.2001
	9522
	10
	10%
	952,2
	952,2
	952,2
	952,2

	Съоръжения
	20.7.2001
	21051
	25
	4%
	842,04
	842,04
	842,04
	842,04

	компютър
	15.6.2006
	585
	2
	50%
	292,5
	146,25
	0
	0

	Офис оборудване
	01.12.2001
	3880
	6,67
	15%
	291
	0
	0
	0

	Машини
	30.9.2008
	335 950,00
	3,4
	30%
	-
	25 196,25
	100 785,00
	100 785,00

	Транспортни средства
	30.9.2008
	68 000,00
	10
	10%
	-
	1 700,00
	6 800,00
	6 800,00

	автомобил
	30.9.2008
	288 525,00
	4
	25%
	-
	18 032,81
	72 131,25
	72 131,25

	СМР и съоръжения
	30.9.2008
	2 095 057,00
	25
	4%
	-
	83 802,28
	83 802,28
	83 802,28

	Общо
	21 387,54


	153 681,63


	279 862,57


	274 032,57




	Актив
	Дата на придобиване
	Цена на придобиване
	Период на експлоатация
	Амортизационна норма
	Амортизационна квота

	
	
	
	
	
	IV година
	V година
	VI година
	VII година

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И

	сгради
	20,07,2001
	59995
	25
	4%
	2399,8
	2399,8
	2399,8
	2399,8

	Машини
	21.12.2005
	42300
	3,33
	30%
	0
	0
	0
	0

	Машини
	23.10.2006
	6400
	3,33
	30%
	0
	0
	0
	0

	автомобил
	08.8.2007
	24000
	4
	25%
	4000
	0
	0
	0

	Покритие на пътища
	20.7.2001
	9522
	10
	10%
	396,75
	0
	0
	0

	Съоръжения
	20.7.2001
	21051
	25
	4%
	842,04
	842,04
	842,04
	842,04

	компютър
	15.6.2006
	585
	2
	50%
	0
	0
	0
	0

	Офис оборудване
	01.12.2001
	3880
	6,67
	15%
	0
	0
	0
	0

	Машини
	30.9.2008
	335 950,00
	3,4
	30%
	100 785,00
	8 398,75
	 
	 

	Транспортни средства
	30.9.2008
	68 000,00
	10
	10%
	6 800,00
	6 800,00
	6 800,00
	6 800,00

	автомобил
	30.9.2008
	288 525,00
	4
	25%
	72 131,25
	54 098,44
	 
	 

	СМР и съоръжения
	30.9.2008
	2 095 057,00
	25
	4%
	83 802,28
	83 802,28
	83 802,28
	83 802,28

	Общо
	271 157,12


	156 341,31


	93 844,12


	93 844,12




	Актив
	Дата на придобиване
	Цена на придобиване
	Период на експлоатация
	Амортизационна норма
	Амортизационна квота

	
	
	
	
	
	VІІI година
	IХ година
	Х година
	

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	

	сгради
	20,07,2001
	59995
	25
	4%
	2399,8
	2399,8
	2399,8
	

	Машини
	21.12.2005
	42300
	3,33
	30%
	0
	0
	0
	

	Машини
	23.10.2006
	6400
	3,33
	30%
	0
	0
	0
	

	автомобил
	08.8.2007
	24000
	4
	25%
	0
	0
	0
	

	Покритие на пътища
	20.7.2001
	9522
	10
	10%
	0
	0
	0
	

	Съоръжения
	20.7.2001
	21051
	25
	4%
	842,04
	842,04
	842,04
	

	компютър
	15.6.2006
	585
	2
	50%
	0
	0
	0
	

	Офис оборудване
	01.12.2001
	3880
	6,67
	15%
	0
	0
	0
	

	Машини
	30.9.2008
	335 950,00
	3,4
	30%
	 
	
	
	

	Транспортни средства
	30.9.2008
	68 000,00
	10
	10%
	6 800,00
	6 800,00
	6 800,00
	

	автомобил
	30.9.2008
	288 525,00
	4
	25%
	 
	 
	 
	

	СМР и съоръжения
	30.9.2008
	2 095 057,00
	25
	4%
	83 802,28
	83 802,28
	83 802,28
	

	Общо
	93 844,12
	93 844,12
	93 844,12
	


* Кандидатът подробно описва разходите за амортизация (използваният метод на амортизация трябва да бъде съобразен със Закона за корпоративното подоходно облагане), като посочва: вида на актива, в колона А; датата на придобиване на описаните активи, в колона Б; цена на придобиване на описаните активи, в колона В; периодът на експлоатация на описаните активи, в колона Г; амортизационната норма на описаните активи, в колона Д; годишната сума на разходите за амортизация, в колони Е, Ж, З и И; за “Общо” се вписва сумата на разходите за амортизация  по години от колони Е, Ж, З и И;
Б.2. Финансови разходи

Б.2.1. Погасителен план на привлечените средства за реализация на проекта

Таблица 21. Погасителен план на привлечените средства

(лева)

	Години
	Остатъчна сума в началото на годината
	Лихви
	Главници
	Остатъчна сума в края на годината

	A
	Б
	В
	Г
	Д

	Предходна година / Последен отчетен период
	
	
	
	

	I година
	1 955 830,00
	148 536,74
	118 299,46
	1 837 530,54

	II година
	1 837 530,54
	132 687,26
	250 656,03
	1 586 874,51

	III година
	1 586 874,51
	112 703,15
	270 640,15
	1 316 234,36

	ІV година
	1 316 234,36
	91 065,65
	292 217,54
	1 024 016,82

	V година
	1 024 016,82
	67 828,05
	315 515,25
	708 501,57

	VІ година
	708 501,57
	42 672,86
	340 670,42
	367 831,15

	VІІ година
	367 831,15
	15 512,15
	367 831,15
	0,00


Б.2.2.Разходи за лихви 

Таблица 22. Разходи за лихви

(лева)
	Вид на кредита
	Предходна 

година/

Последен

отчетен 

период
	I година
	II година
	III година
	ІV година
	V година
	VІ година
	VІІ година

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е
	Ж
	З
	И

	
	
	148 536,74
	132 687,26
	112 703,15
	91 065,65
	67 828,05
	42 672,86
	15 512,15

	
	
	
	
	
	
	
	
	

	Общо
	
	148 536,74
	132 687,26
	112 703,15
	91 065,65
	67 828,05
	42 672,86
	15 512,15


* Кандидатът описва съществуващите и прогнозните разходи за лихви поотделно за всички кредити описани в Таблици 21, като посочва: вида на кредита, в колона A; разходите за лихви за предходната година (отчетен период), в колона Б; прогнозните разходи за лихви за целия период описан в бизнес плана, в колона В, Г и Д; за “Общо” се вписват сумите на разходите за лихви по години от колони Б, В, Г и Д;

Б.3. Други разходи

Таблица 23. Други разходи

(лева)

	Други разходи
	Предходна година / Последен отчетен период 
	I година
	II година
	ІII-Х година

	A
	Б
	В
	Г
	Д

	Наеми и арендни плащания
	16268,00
	16268,00
	16268,00
	16268,00

	Застраховки
	- 
	55 750,62
	55 750,62
	55 750,62

	Общо
	16268,00
	72 018,62
	72 018,62
	72 018,62


* Кандидатът подробно описва всички други разходи (които не са пряко свързани с инвестицията, а произтичат от приходите, посочени в Таблица 17 «Други приходи»), като посочва: вида на разходите, в колона А; сумата на описаните разходи по вид за последната година (отчетен период), в колона Б; прогнозната сума на описаните разходи (по вид) за разглеждания период, в колона   В, Г и Д; за “Общо” се вписва сумата на “другите разходи” по години от колони Б, В, Г и Д;  

Б.4. Себестойност


Таблица 24. Себестойност 

(лева)

	Вид на продукта
	Видове ресурси, необходими за производство  единица продукт
	К-во за единица продукция
	Мярка
	Единична цена
	Стойност на разходите за единица продукция по вид

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	Ябълки за 1 дка
	ГСМ
	
	л
	
	331,02

	
	Торове
	
	кг
	
	105,84

	
	Препарати
	
	л
	
	64,26

	
	Рез.части 
	
	
	
	5,22

	
	опаковки
	
	
	
	166,5

	
	други
	
	
	
	19,44

	
	Разходи за ел.енергия
	
	
	
	81

	
	За транспортни услуги
	
	
	
	3,366

	
	Правни техн.и др.консултат.
	
	
	
	42,66

	
	Други външни услуги
	
	
	
	176,83

	Общо
	996,14


	Вид на продукта
	Видове ресурси, необходими за производство  единица продукт
	К-во за единица продукция
	Мярка
	Единична цена
	Стойност на разходите за единица продукция по вид

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	Праскови за 1 дка
	ГСМ
	
	л
	
	248,26

	
	Торове
	
	кг
	
	79,38

	
	Препарати
	
	л
	
	48,19

	
	Рез.части 
	
	
	
	3,91

	
	опаковки
	
	
	
	224,77

	
	други
	
	
	
	14,58

	
	Разходи за ел.енергия
	
	
	
	60,75

	
	За транспортни услуги
	
	
	
	2,5245

	
	Правни техн.и др.консултат.
	
	
	
	31,99

	
	Други външни услуги
	
	
	
	136,41

	Общо
	850,80

	
	


	Вид на продукта
	Видове ресурси, необходими за производство  единица продукт
	К-во за единица продукция
	Мярка
	Единична цена
	Стойност на разходите за единица продукция по вид

	А
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	Сливи за 1 дка
	ГСМ
	
	л
	
	110,34

	
	Торове
	
	кг
	
	35,28

	
	Препарати
	
	л
	
	21,42

	
	Рез.части 
	
	
	
	1,74

	
	опаковки
	
	
	
	99,9

	
	други
	
	
	
	6,48

	
	Разходи за ел.енергия
	
	
	
	27

	
	За транспортни услуги
	
	
	
	1,122

	
	Правни техн.и др.консултат.
	
	
	
	14,22

	
	Други външни услуги
	
	
	
	60,63

	Общо
	378,13


* Кандидатът описва: вида на всеки от продуктите, посочени в Таблица 12 „Производствена програма” и Таблица 17 „Други приходи” (ако е приложимо), в колона А; видове ресурси (суровини, материали, външни услуги и др.), необходими за производство на единица продукция в колона Б; количество на всеки вид ресурс за производство на единица продукция, в колона В; мярка (грам, килограм, брой и др.) на количеството от колона В, в колона Г; единична цена на всеки вид ресурс, в колона Д; стойност на всеки вид ресурс в колона Е; за “Общо” в колона Е се калкулира себестойността на единица продукция;

III.3 Прогнози за нетните парични потоци на проекта и другите дейности осъществявани от кандидата

А. Прогноза за нетните парични потоци на проекта.

Таблица 25 Прогноза за нетните парични потоци на проекта

(лева)
	Индекс
	Предходна година/Последен отчетен период
	I година
	II година
	III година
	IV година

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	I. Приходи:

	1. Приходи от продажби
	 241 088,30
	961 560,00
	1 174 200,00
	1 234 068,00
	1 335 564,00

	2. Други приходи
	218 719,06
	215 300,00
	222 300,00
	222 300,00
	222 300,00

	Общо приходи (1+2)
	
	
	
	
	

	II.Разходи

	A. Разходи за дейността:

	3. Разходи за суровини, материали и външни услуги 
	150 000,00
	540 303,09
	540 303,09
	540 303,09
	540 303,09

	4. Разходи за амортизация 
	21 387,54
	153 681,63
	279 862,57
	274 032,57
	271 157,12

	5. Разходи за заплати и социални осигуровки
	8 973,93
	152 109,60
	152 109,60
	152 109,60
	152 109,60

	6. Други разходи
	16 268,00
	72 018,62
	72 018,62
	72 018,62
	72 018,62

	Б. Финансови разходи:

	7. Разходи за лихви
	-
	148 536,74


	132 687,26


	112 703,15
	91 065,65



	Общо разходи (3+4+5+6+7)
	196 629,47 
	1 066 649,68 
	1 176 981,14 
	1 151 167,03 
	1 126 654,08 

	ІІІ. Печалба преди облагане (І-ІІ)
	260 184,26 
	110 210,32 
	219 518,86 
	305 200,97 
	431 209,92 

	ІV. Данъци и такси 
	26 018,43 
	11 021,03 
	21 951,89 
	30 520,10 
	43 120,99 

	V. Печалба след облагане (ІІІ – IV)
	234 165,83 
	99 189,28 
	197 566,97 
	274 680,87 
	388 088,93 

	VI. Главници по кредити
	0,00 
	118 299,46 
	250 656,03 
	270 640,15 
	292 217,54 

	VII.Финансиране по Програмата
	-
	1 393 765,50 
	-
	-
	-

	VІII. Нетен паричен поток (V+4+VII)
	255 553,37 
	1 646 636,42 
	477 429,54 
	548 713,44 
	659 246,05 


	Индекс
	V година
	VI година
	VII година
	VIII-Х година
	

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	

	I. Приходи:

	1. Приходи от продажби
	1 404 420,00
	1404 420,00
	1404 420,00
	1404 420,00
	

	2. Други приходи
	222 300,00
	222 300,00
	222 300,00
	222 300,00
	

	Общо приходи (1+2)
	
	
	
	
	

	II.Разходи

	A. Разходи за дейността:

	3. Разходи за суровини, материали и външни услуги 
	540 303,09
	540 303,09
	540 303,09
	540 303,09
	

	4. Разходи за амортизация 
	156 341,31
	93 844,12
	93 844,12
	93 844,12
	

	5. Разходи за заплати и социални осигуровки
	152 109,60
	152 109,60
	152 109,60
	152 109,60
	

	6. Други разходи
	72 018,62
	72 018,62
	72 018,62
	72 018,62
	

	Б. Финансови разходи:

	7. Разходи за лихви
	67 828,05
	42 672,86
	15 512,15
	-
	

	Общо разходи (3+4+5+6+7)
	988 600,67 
	900 948,29 
	873 787,58 
	858 275,43 
	

	ІІІ. Печалба преди облагане (І-ІІ)
	638 119,33 
	725 771,71 
	752 932,42 
	768 444,57 
	

	ІV. Данъци и такси 
	63 811,93 
	72 577,17 
	75 293,24 
	76 844,46 
	

	V. Печалба след облагане (ІІІ – IV)
	574 307,40 
	653 194,54 
	677 639,18 
	691 600,11 
	

	VI. Главници по кредити
	315 515,25 
	340 670,42 
	367 831,15 
	0,00
	

	VII.Финансиране по Програмата
	-
	-
	-
	-
	

	VІII. Нетен паричен поток (V+4+VII)
	730 648,71 
	747 038,66 
	771 483,30 
	785 444,23 
	


Попълва се:

I. Приходи: ред 1 - данните от Таблица 12. Производствена програма; ред 2 - данните от Таблица 17. Други приходи;

II.Разходи: ред 3 данните от Таблица 18. Разходи за суровини, материали и външни услуги; ред 4 - данните от Таблица 20. Разходи за амортизация; ред 5 - данните от Таблица 19. Разходи за заплати и социални осигуровки; ред 6 - данните от Таблица 23. Други разходи; ред 7 - данните от Таблица 22. Разходи за лихви;

ІІІ. Печалба преди облагане (І-ІІ): резултатът от разликата между I. Приходи (общите приходи) и II. Разходи (общите разходи);

ІV. Данъци и такси: данъци и такси, съобразно националното законодателство;

V. Печалба след облагане (ІІІ – IV): резултатът от разликата между III. Печалба преди облагане и IV. Данъци и такси;

VI. Главници по кредити: данните от Таблица 21. Погасителен план на привлечените средства;

VII.Финансиране по Програмата: сумата на финансиране по Програмата; 

VІII. Нетен паричен поток (V+4+VII): получава се от сбора между печалбата след данъци, амортизацията и финансирането по Програмата.

Б. Прогноза за нетните парични потоци на другите дейности на кандидата

Таблица 26. Прогноза за нетните парични потоци на другите дейности на   кандидата

(лева)

	Индекс
	Предходна година/Последен отчетен период
	I година
	II година
	III година
	IV-Х година

	A
	Б
	В
	Г
	Д
	Е

	I. Приходи:

	1. Приходи от продажби
	255000,00
	280 000,00 
	280 000,00 
	280 000,00 
	280 000,00 

	2. Други приходи
	31 000,00 
	31 000,00 
	31 000,00 
	31 000,00 
	31 000,00 

	Общо приходи (1+2)
	286 000,00 
	311 000,00 
	311 000,00 
	311 000,00 
	311 000,00 

	II.Разходи:

	A. Разходи за дейността:
	
	
	
	
	

	3. Разходи за суровини, материали и външни услуги 
	166000,00
	160000,00
	160000,00
	160000,00
	160000,00

	4. Разходи за амортизация 
	2 000,00 
	6 817,84 
	6 817,84 
	6 817,84 
	6 817,84 

	5. Разходи за заплати и социални осигуровки
	11 159,00
	4770,00
	4770,00
	4770,00
	4770,00

	6. Други разходи
	1500,00
	1500,00
	1500,00
	1500,00
	1500,00

	Б. Финансови разходи:

	7. Разходи за лихви
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00
	0,00

	Общо разходи (3+4+5+6+7)
	180 659,00 
	173 087,84 
	173 087,84
	173 087,84
	173 087,84

	ІІІ. Печалба преди облагане (І-ІІ)
	105 341,00 
	137 912,16 
	137 912,16 
	137 912,16 
	137 912,16 

	ІV. Данъци и такси 
	10 534,10 
	13 791,22 
	13 791,22 
	13 791,22 
	13 791,22 

	V. Печалба след облагане (ІІІ – IV)
	94 806,90 
	124 120,94 
	124 120,94 
	124 120,94 
	124 120,94 

	VI. Главници по кредити
	0,00 
	0,00 
	0,00 
	0,00 
	0,00 

	VІI. Нетен паричен поток (V+4)
	96 806,90 
	130 938,78 
	130 938,78 
	130 938,78 
	130 938,78 


 В Таблица 26 се попълват приходите, разходите и т.н., съгласно указаното в самата таблица, от дейности, които не са свързани с дейността, в която се инвестира.
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� Посочената цена за предходната година е осреднена от цена за прясна консумация и цена за преработка. Очаква се продукцията, предлагана през прогнозните години да бъде основно за прясна консумация, което оказва значително влияние на средните цени, като в тях са включени разходите за контролируемо съхранение на плодовете, манипулация и опаковка.
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